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FORKZALER KON

Historien om en re-
klamemand, der blev
kalveproducent og
kongelig hofleverander.

P& Ny Mgllegaard i Morud
star en funklende ny kvaeg-
stald med plads til 100 dyr.
Alle dyr er af racen Limousi-
ne, som er verdens fgrende,
nar det geelder kadkvalitet og
smag. Ejeren Kristian Kyed
er en kraesen mand, han ved
hvad kvalitet, dyrevelfeerd og
historien bag kedet betyder
for salg og markedsfering,
og Kristian gar ikke pa kom-
promis. ,Kvaliteten er det vig-
tigste”, slar landmanden fast,
han har brugt de seneste 2,5
ar pa at bygge virksomheden
De Fynske Garde op til en
fornuftig forretning.

DE FYNSKE GARDE

De Fynske Garde er et fir-
ma Kristian Kyed har startet
op, som et alternativ il af-

3/
; skal man
stra at lave
ller Kristian

saetning til de store slagte-
rier. ,Vi ved hvor dyrene
havner og vi ved, hvad der
skal til for at kvaliteten er i
top, derfor kan jeg garan-
tere en gourmet-kvalitet
af vores ked,” forklarer
Limousine-entusiasten.

Kgdet fra Limousine dyr
leveres af fynske beseet-
ninger, som kan se en for-
del i, at levere dyr til De
Fynske Garde. De Fynske
Garde driver ogsa netbu-
tikken www.defynskega-
arde.dk. Her kan der be-
stilles kvalitets okse- og
kalvekgd med levering
direkte til deren. ,Trods
finanskrisen ser vi en stor
efterspergsel pa gourmet-
kalvekgd, og vi satser pa
at sazlge meget ked il
Kgbenhavn, hvor forbru-
gerne har sveerere ved at
kebe hos gardbutikker”, si-
ger Kristian Kyed.

KONGELIG
HOFLEVERANDQ@R
Kristian Kyed og konen
Anne Marie har selv en
gardbutik, hvor de seelger
bade ferskt og frossent kad.
Der er abent hver lgrdag
og her ger parret meget
ud af at forklare kunderne,
kedets korte vej fra stald
til stegepande. Den nye
stald ligger lige ved siden
af butikken og den er al-
tid aben, hvis kunderne vil
bese besaetningen. Blandt
de produkter Kristan frem-
hzever, er den fedtfri okse-
spegepglse, der gar som
varmt brgd, nar han star pa
stand rundt om i landet. ,Vi
seelger ogsa til restauran-
ter, butikker og hgjskoler,
ud over det direkte salg her
i butikken. Vi skal blandt
andet levere kalvemgr-
brader til Dronningen, nar
hoffet skal bespises i Bo-
gense, under Dronningens

besgg den 5/6,“ forteeller
den stolte landmand, som
har satset sit gode job som
marketingschef, for at blive
fuldtids kalveproducent.

LYS OG LUFT | STALDEN
At fa selve Dronningen som
kunde, er ikke noget der er
kommet af sig selv. Kristian
Kyed er tidligere reklame-
mand og han har markeds-
fering i blodet. For 2,5 ar
forlod han sit gode, faste
job op, for at forfalge drem-
men om at blive landmand
pa fuldtid. Kristian og Anne
Marie har boet pa garden i
20 ar og tanken om at blive
uafheengig af de store slag-
terier og salgskanaler har
spiret i mange ar. Nu star
den nye stald til dyrene en-
delig feerdig og byggeriet
falder godt ind i den Nord-
fynske natur. Gavl og faca-
der er lavet i lerketree og
den lette tagkonstruktion af

LANDBRUGSRADGIVNING SYD

teltdug giver en lys og laek-
ker stald. ,Nar man investe-
rer og bygger, skal man hu-
ske pa at det ikke koster ret
meget ekstra at lave noget
man kan veere glad for hver
dag. Derfor valgte vi denne
stald, for den passer til os,
naturen og giver god dyre-
velfeerd.

KVALITET HVER GANG

Alle dyr kommer pa grees
om sommeren og med
ejendommens 35 ha, kan
Kristian lave alt grovfoder
selv. Han har nu 55 moder-
dyr af bedste limousineaf-
stamning med opdreet. Kris-
tian Kyed producerer selv
en stor del af kedet, som
De Fynske Garde seelger.
,For at sikre afszetningen
og, at vi kan tilfredsstille
efterspargslen, sa er det
vigtigt at vi har kvalitetsdyr
nok. Det er kvaliteten og
historien, der seelger og jeg
kan kun opfordre andre, der
gar med tanker om direkte
salg, om at sla jer sammen
eller levere til mig. Der er
stor fokus pa kvalitet og
sporbarhed og det seelger,

hvis man kan sikre en su-
perkvalitet hver gang. Vi far
lavet special-udskeeringer
og gar meget op i at slagte-
ren star inde for modning og
merhed®, slar Kristian Kyed
fast.

INTERESSEN ER STIGENDE
Den 27. marts slog Kristian
Kyed dgrene op til sin helt
nye kostald, til en familiedag
i pasken. Her var der mulig-
hed for at opleve limousi-
nekveeget og den nye stald
med luft, lys og med mas-
ser af halmstrgelse. Der
kom knap 300 besggene til
Ny Mgllegaard. De besg-
gende kunne prgvesmage
Megrkenborg Kro’s speciali-
teter og De Fynske Gardes
egne produkter. Det var en
succes og Kristian Kyed tror
da ogsa pa fremtiden. Om-
seetningen og interessen for
krogmodnet kalvekad er sti-
gende. Strategien er at give
faste kunder seerlige tilbud,
mod at de anbefaler butik-
ken til andre.

Marie har selv-en gardbutik, hvor
de seelger bade fersk og frossen
kaod! Der er abent hver Igrdag

og her gor parret megetud af at
forklare kunderne, kadets korte
vej fra stald til stegepande.

Gar du i salgstanker eller er du i markedet efter en ny ejendom, er du velkommen til at kontakte os for en snak om dine muligheder.
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Bent Mulbjerg Bo Talle

Aps

Agriteam Varde

TIf. 752116 44

Ejendomsmeglerfirmaet
Bent Mulbjerg og Bo Telle

H.C. Hansen

Agriteam Brogrup

Ejendomsmeeglerfirmaet”*S
H.C. Hansen & Lise Lotte Lund

TIf. 75382000

Lise Lotte'Lund

Dan Gertz

Agriteam Fyn

Gortz & Jespersen
TIf. 66 1177 55

Palle Jespersen

Ejendomsmaeglerne

Peder Riishgj

Agriteam Horsens
Ejendomsmeeglerfirmaet

Riishgj ***

TIf. 75653289
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